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3 Deal Killer
die Top Sales Leader
vermeiden.

Gerald Zankl, CEO & Co-Founder
www.kickscale.com



53%
der "sicheren Deals" platzen in
letzter Minute. Aber warum?

3 Deal Killer



Basierend auf der Analyse von 3.768
Deals & AE Performance Reviews

WOHER WISSEN WIR DAS?



KICKSCALE BIETET KRITISCHE

5+ Jahre am Markt
Consulting, Coaching und seit 2023 Software

Einblicke für alle Teams
Sales, Customer Success,
Marketing, Produkt, Leadership

140+ B2B Kunden
vertrauen uns

100.000+ deutschsprachige
Kundengespräche analysiert

Go-To-Market Einblicke &
steigert die Effizienz



500+ Abschlüsse, > 10.000 Kundengespräche
Schwerpunkt Software-Vertrieb im B2B Umfeld
CEO & Co-Founder KI Meeting Platform 

ÜBER MICH
VERKAUF = VERGNÜGEN



DEAL KILLER #1
Falsche Forecasts



Falsche Forecasts
Nur 47% der vorhergesagten
Deals schließen auch ab

DAS PROBLEM



RED FLAG
FORECASTING METHODE
Experten erreichen 78%
Forecasting-Genauigkeit mit
der Red Flag Methode

DIE LÖSUNG



REGEL #1
Kein Puls = Keine Aktivität = Kein Deal

Welcher Deal wird wohl eher abschließen?



REGEL #2
Mehr als 3 Warnungen & der

Deal ist raus aus dem Forecast



NUTZE UNSERE DEAL VIEW
WIE FUNKTIONIERT DAS?



Der Deal ist raus wenn, kein Puls & 3+ Warnungen



DEAL KILLER #2
Zeit
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Top 1% der AEs wissen das... und machen
folgendes...
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Top AEs warten nicht, sie
schreiben Follow-ups in
Lichtgeschwindigkeit & holen die
richtigen Personen sofort mit an
Board.

DIE LÖSUNG



Unsere KI übernimmt alle Admin-
Aufgaben & ermöglicht schnellere

Follow-ups.

WIE FUNKTIONIERT DAS?



1 Sales Meeting, 1.000 gespeicherte Daten + Follow-up Email



DEAL KILLER #3
Kein Framework &

oberflächliche Discovery



FRAMEWORK =
LEICHTER VERKAUFEN
Wähle dein Sales Framework &
hilf so deinem Team
strukturierter zu verkaufen, in
dem klar ist welche Fragen zu
stellen sind.

DIE LÖSUNG
SPIN
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Lückenlose Discovery laut
Framework durch unsere Coaching
& Question Tracker in der Chrome

Extension.

WIE FUNKTIONIERT DAS?



Unser Coach erinnert dich an
die zu stellenden Fragen

VERGISS KEINE
FRAGEN

bei Interessanten Stellen um
schnelle Hilfe anzufordern.

TAG
TEAMMATES

Erkenne welche Informationen
in der Discovery noch fehlen

Gerald Zankl - entscheidet

Markus Jenul - legal

Fabian Riedelsperger - technical

NUTZE DEIN
FRAMEWORK



sales@kickscale.com

WIE DAS GANZE FUNKTIONIERT?
Wir zeigen es dir live hier am Stand.

Oder melde dich unter



VIELEN DANK!

GERALD ZANKL
www.kickscale.com

Bonusmaterial:

LEARNINGS AUS
100.000 SALES
GESPRÄCHEN
(KOSTENLOS)

SALES BUCH AUS
10+ JAHRE VERTRIEB

(AUF AMAZON)
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